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- Gute Aussichten mit Eintriibungen

Was wird 20127 Das ist ja nun eigentlich mehr eine Frage fiir Wahrsager. Da er das nicht ist, kann
bdv-Prasident Jens Michow als Vertreter der deutschen Konzertbranche nur mutmafien und
Erwartungen duflern— und natiirlich iiber Projekte des Bundesverband der deutschen Veran-
staltungswirtschaft (bdv) sprechen.

An allererster Stelle bleibt zu hoffen, dass sich
die Voraussagen der Wirtschaftsweisen fiir
2012 bewahrheiten. Danach wird Deutschland
2012 zwar ein geringeres Wirtschaftswachs-
tum als 2011 haben, aber immerhin noch ein
Wachstum erleben. Ganz besonders erfreulich
ist auch, dass ein Sinken der Arbeitslosenzah-
len vorausgesagt wird. Beides sind fiir die Ver-
anstaltungsbranche wichtige Signale, denn es
whurde ja auch bereits iiber eine bevorstehende
Rezession gesprochen. Ich habe festgestellt,
dass die Menschen, sobald derartige Angste
lauter werden, sofort mit einer Kaufzurtick-
haltung reagieren. Und die spiiren an allerers-
ter Stelle der Freizeitmarkt und damit nattir-
lich auch das Veranstaltungsgeschift. Sofern
wir also von der weltweiten Wirtschaftskrise
auch im kommenden Jahr verschont bleiben,
konnen die deutschen Veranstalter gelassen in
die Zukunft schauen.

Uberangebot an Veranstaltungen

Gleichwohl hére ich von vielen Seiten, dass
das Veranstaltungsgeschift insgesamt ,zdher”
geworden ist. Die Menschen entscheiden sich
kurzfristiger zum Ticket-Kauf. Die Entwick-
lung des Vorverkaufs ist der wichtigste Grad-
messer fiir die Befindlichkeit des Marktes. Ein
schleppender Kartenvorverkauf fithrt zu Pla-
nungsunsicherheiten. Ein Grund besteht si-
cher auch in dem Uberangebot von Veranstal-
tungen. Wenn man sich die iiberwiltigende
Menge von Veranstaltungsangeboten an-
schaut, hat man gelegentlich den Eindruck,
dass sich der ein oder andere Veranstalter mit
seinen eigenen Veranstaltungen, die eng zu-
sammen liegend oder sogar am gleichen Tag
stattfinden, selbst Konkurrenz macht. Und da
sich der Markt ja nicht potenziert, verteilt er

sich bei einem grofien Angebot auf viele ein-
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zelne Veranstaltungen mit der Folge, dass der
erhoffte Ausverkauf nicht immer erreicht
wird. Diese Diskussion ist aber nicht neu. Ich
erinnere mich daran, dass tiber ein Uberange—
bot von Konzerten bereits in den 80er Jahren
geklagt wurde. Veranstalter kiinnen aber ihre
Entscheidung, ob sie ein ihnen unterbreitetes
Tourneeangebot annehmen oder nicht, nicht
davon abhingig machen, wie viele Konzerte
bereits im Umfeld stattfinden. Thre Ablehnung
wiirde namlich nicht zu einem ,Weniger” von
Veranstaltungen, sondern nur dazu fiihren,
dass die abgelehnte Tournee vom Mitbewer-
ber veranstaltet wird.

Neue GfK-Studie

Aufschluss dartiber, ob die gefiihlte Zunahme
des Veranstaltungsangebots auch zu einer Zu-
nahme der verkauften Eintrittskarten gefiithrt
hat, wird im kommenden Jahr unsere erneut
bei der Gesellschaft fiir Konsumforschung
(GfK) in Auftrag gegebene Studie zu den

wichtigsten Eckdaten des Veranstaltungs-
markts liefern. Ich bin trotz der Diskussion um
zu viele zu teure Veranstaltungen zuversicht-
lich, dass die Branche sich in den letzten bei-
den Jahren von den Umsatzeinbufien der Jahre
2008 und 2009 erholt hat. Ich erwarte daher mit
Spannung, ob wir 2011 sogar wieder die beein-
druckenden Ticketverkaufszahlen der davor-
liegenden Jahre erreicht haben. Sollte dies aber
nicht der Fall sein, liegt der Schluss nahe, dass
allenfalls die Zahl der Veranstaltungen, nicht
jedoch die der Besucher gewachsen ist.

Aufbau der Verwertungsgesellschaft
Im Zentrum der Verbandsarbeit wird 2012 der
beschlossene Aufbau unserer Verwertungsge-
sellschaft — der Gesellschaft zur Wahrneh-
mung von Veranstalterrechten — stehen, den
wir bereits energisch vorantreiben. Die Grund-
pfeiler sind schon gelegt: Die GWVR GmbH ist
gegriindet und in das Handelsregister der
Stadt Hamburg eingetragen. Rechtsanwalt Dr.
Ulbricht hat seine Arbeit als Geschiftsfiihrer
aufgenommen. Die gesetzlich vorgeschriebene
Erlaubnis des Deutschen Patent- und Marken-
amts ist beantragt. In den kommenden Mona-
ten werden wir Gespréche mit den Vertretern
der Tontragerindustrie und der Rundfunk-
und Fernsehanstalten fiihren, unseren Dialog
mit der GVL fortsetzen und iiberall die weite-
ren Planungen vorstellen. Ich bin zuversicht-
lich, dass die Gesellschaft bereits 2013 ihre Ar-
beit aufnehmen kann.

Umsatzsteuer-Problematik

Auch 2012 werden im Fokus der Arbeit des
Bundesverbands erneut die steuerrechtlichen
Rahmenbedingungen der Branche stehen. Die
Problematik der Umsatzsteuerbefreiung von
Veranstaltungsunternehmen ist leider immer
noch nicht vom Tisch. Immer noch kdmpfen
Unternehmer gegen die Steuerbefreiung wider
Willen. Zwar ist es uns gelungen, die Riickwir-
kung einer Befreiung auf maximal fiinf Jahre
zu reduzieren. Das d@ndert aber nichts an der
grundsétzlichen Problematik. Dramatisch ist
eine Befreiung vor allem, wenn es um Veran-
staltungen mit erheblichem Vorproduktions-
aufwand geht. Wenn der Unternehmer da das
Recht zum Vorsteuerabzug auf die Produkti-
onskosten verliert, geht es um sehr viel Geld,



welches durch die Veranstaltungsgewinne
kaum noch aufgefangen werden kann. Es
bleibt daher unsere Forderung, dass Freistel-
lungen stets dann nicht erfolgen diirfen, wenn
das unternehmerische Handeln ausschliefilich
gewinnorientiert ist.

Umsatzsteuer-Problematik

Ein weiteres Problem bleibt der im aktuellen
Umsatzsteuer-Anwendungserlass enthaltene
Widerspruch zur Besteuerung von Programm-
verkdufen. Es geht um die Differenzierung
zwischen Gastspielgeschéften — also dem Ein-
und Verkauf von Kiinstlern — einerseits und
der Zusammenarbeit von Tour- und értlichen
Veranstaltern andererseits. Wahrend der Erlass
fiir Gastspielgeschéfte den Regelsteuersatz
vorschreibt, soll auf Umsédtze beim Zusam-
menwirken von Veranstaltern der ermagigte
Steuersatz Anwendung finden. Da es aber aus
rechtlicher Sicht — auch wenn die Branche das
gelegentlich anders wertet — zwischen den
Gastspielgeschaften der Agenturen und Ko-
operationen von Tour- und ortlichen Veran-
staltern bis auf absolute Ausnahmefélle keine
Unterschiede gibt, ist auch ein unterschiedli-
cher Steuersatz nicht gerechtfertigt. Aus unse-
rer Sicht ist auf die entsprechenden Umsiitze in
beiden Fillen der erméaBigte Steuersatz — und
eben nicht der Regelsteuersatz — anzuwenden.
Denn es entspricht einem Grundsatz des Steu-
errechts, dass innerhalb einer Verwertungs-
kette alle Stufen gleich besteuert werden. Das
wire aber nicht der Fall, wenn einerseits die
Umsétze ausiibender Kiinstler und der Veran-
stalter erméfigt steuerbar wiirden und ande-
rerseits der Umsatz der zwischengeschalteten
Agentur dem Regelsteuersatz unterldge. Die
fatale Wirkung einer derart widerspriichlichen
Behandlung von gleichartigen Leistungen

wird an folgendem Beispiel deutlich: Schliefit .

ein von der Umsatzsteuer befreiter Veranstal-
ter einen unmittelbaren Vertrag mit einem aus-
tibenden Kiinstler, muss dieser ihm sieben Pro-
zent Umsatzsteuer in Rechnung stellen. Ist
Vertragspartner des Veranstalters eine Agen-
tur, die ihrerseits den Kiinstler unter Vertrag
hat und sich in eigenem Namen verpflichtet,
dem Veranstalter den Kiinstler zu stellen, un-
terliegt die dem Veranstalter erbrachte Leis-
tung der Agentur dem Regelsteuersatz. Da
dem von der Umsatzsteuer befreiten Veran-
stalter der Vorsteueranzug versagt ist, wird fiir
ihn der Einkauf ein und desselben Kiinstlers
iiber eine Agentur also zwdlf Prozent teurer als
der unmittelbare Deal mit dem Kiinstler. Abge-
sehen davon, dass dieser Widerspruch nicht
hinnehmbar ist, wird das gesetzgeberische
Motiv fiir die erméfigte Besteuerung von kul-
turellen Leistungen —namlich Kultur ,erlebba-
rer” zu machen - unterlaufen.
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Argernis Ticketzweitmarkt

Ein zunehmendes Argernis der Veranstal-
tungsbranche ist der immer groer werdende
Ticketzweitmarkt. Cachiert als ,, Ticketbdrsen”
oder ,, Auktionsplattformen” bieten Geschafte-
macher im Internet in zunehmendem Umfang
Eintrittskarten zu tiberteuerten Preisen an.
Dass es sich dabei mitnichten um eine Verstei-
gerung von Karten, sondern um ein gezieltes
Mitmischen beim Ticketvertrieb handelt, zeigt
bereits die Tatsache, dass auf derartigen Platt-
formen von Anfang an Tickets mit erheblichen
Preisaufschlagen nicht fiir einzelne, sondern
fiir alle Konzerte einer Tournee angeboten
werden. Es versteht sich von selbst, dass in
Zeiten nicht besonders giinstiger Eintrittskar-
tenpreise derartige Preistreibereien duflerst
kontraproduktiv sind. Der Kartenkdufer
merkt doch zumeist gar nicht, dass er tibervor-
teilt wurde. Aber er erhélt einen von den Ver-
anstaltern nicht zu vertretenden Anlass mehr,
{iber teure Kartenpreise zu schimpfen. Und
zum Leidwesen der Veranstalter fehlt dem
Konsumenten das Geld, was vollig tiberfliissi-
gerweise in diese schwarzen Kaniile fliefit, fiir
den Erwerb des néchsten Konzerttickets.
Nachdem bereits einige mehr oder weniger er-
folglose Gerichtsverfahren gegen derartige
Plattformbetreiber gefiihrt wurden, priift nun
der bdv die Chancen einer erneuten Klage. Die
werden davon abhingig sein, ob den Platt-
formbetreibern nachgewiesen werden kann,
dass sie Eintrittskarten in unlauterer Weise -
im Wege des so genannten Schleichbezugs -
erworben und gewerblich zum Wiederverkauf
angeboten haben. Ich denke, dass die Ge-
schiftsmodelle solcher Plattformbetreiber
hierfiir durchaus einen Ansatz bieten.

LEA 2012: hohe Erwartungen

Im Zentrum der Offentlichkeitsarbeit des Ver-
bandes wird auch 2012 wieder die Verleihung
des PRG LEA, des deutschen Live Entertain-
ment Preises stehen. Sie wird am 20. Marz 2012
zum zweiten Mal als offizielle Eréffnungsgala
der beiden internationalen Leitmessen, der
Musikmesse Frankfurt und der Prolight &
Sound, in der Frankfurter Festhalle stattfin-
den. Ich méchte an dieser Stelle noch nichts
verraten und daher nur soviel mitteilen: wie in
den Vorjahren wird es auch beim LEA Num-
mer sieben viel Neues geben: inhaltlich, op-
tisch und konzeptionell. Man darf also ge-
spannt sein. Karten fiir den 20. Marz kénnen
tibrigens ab sofort bei der LEA Geschiftsstelle
reserviert Werden. )

Zu guter Letzt mochte ich auf die Homepage
des Bundesverbands der Veranstaltungswirt-
schaft, www.bdv-online.com, hinweisen. Wir
sind wirklich sehr stolz darauf, mit dieser
Website ein tatsdchlich einmaliges Informati-
onsportal fiir alle geschaffen zu haben, die sich
zu Themen der deutschen Veranstaltungswirt-
schaft informieren wollen. Hervorzuheben ist
insbesondere die Sammlung aller branchenre-
levanten Urteile der letzten Jahrzehnte. Wer
also mehr {iber die Live-Branche und die Ar-
beit des bdv erfahren will, ist hier bestens auf-
gehoben. | Jens Michow

Weitere Informationen:

www.bdv-online.com

www.lea.de Karten fiir den LEA 2012 kdnnen hier reserviert
werden
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